
FORMATION

CONCEVOIR UN PITCH
CONVAINCANT ET GAGNANT

Concevoir et perfectionner votre pitch afin de prendre en compte toutes les 
problématiques particulières de votre projet (présentation, rythme du développement, 
échéances, financements, commercialisation, ...) ou de l'expression de votre idée.

OBJECTIFS
• Débriefer d’une façon personnalisée et

confidentielle les présentations déjà
effectuées de votre projet

Prérequis
• Aucun

Formateur
• 1 consultant spécialisé

Moyens pédagogiques et techniques :
• Accueil des stagiaires dans une salle adaptée

à la formation en présentiel (INTER ou INTRA)
; visioconférence zoom en distanciel

• Présentation académique de la formation
• Travaux pratiques
• Délivrance d’un support de formation après la

session

Structuration de chaque Pitch
• Raconter l’histoire de votre projet ou
de l'idée que vous souhaitez
défendre : les techniques de mise en récit
- storytelling

• Architecturer votre discours / votre
intervention

• Choisir le bon ton et le bon vocabulaire,
adapté à votre cible

Public concerné : 
• Élus, Dirigeants, cadres et managers, 
créateurs et entrepreneurs, startutps

Durée totale : 6h00
• 1 Accès à une plateforme d'e-learning
• 1 Session de Formation avec un 

formateur-expert en distanciel (4h00)

ORGANISATION PÉDAGOGIQUE

• Formuler des recommandations adaptées à
chaque contexte
• Faire évoluer vos Pitchs dans la durée
• Poursuivre l’entrainement pratique au Pitch
d’une façon agile

CONTENU PÉDAGOGIQUE

Rappel des règles d’or du Pitch
• Le message retenu est-il le bon ?
• L’image renvoyée est-elle la plus pertinente ?
• Comment retravailler ces éléments pour les
mettre en cohérence avec les objectifs ?
• Travailler sur votre voix

- MIXTE

Dispositif de suivi et d’évaluation des résultats 
de la formation :
• Feuille d'émargements
• Évaluation de la formation en fin de session
• Remise d'un Certificat de réalisation de la

formation
• Service Après-Formation LIBRA : possibilité

à l’issue de la formation d'interroger le
formateur via une adresse e-mail dédiée

Formulation de recommandations
• Leviers d’amélioration à mettre en œuvre lors
d’un exercice de pitch en ligne

• Debriefing et recommandations finales




